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Concesionarios: un sector atomizado en
el que sélo diez empresarios pisan fuerte

P Son grupos que manejan la mayor parte de las ventas del mercado

ALICIA RYZEWSKI | N0, Com.a

A pesar de que el universo de los ne-
mﬂwﬂh deve-
encuentre

afios es el Grupo Dietrich que supo
salir airoso de la transicidn de co-
mercio a empresa. En mis de cua-

tro anillos, los hermanos bodegue-
ros Hugo y Eduardo Pulenta, que
juegan en el mercado como impor-

d oficiales de Porsche con

renta aﬁos de Iy ha sido

amnimdn por la gran cantidad de
players y puntos de venta, poco mas

Es que no solo captan gran porcen-
laje. LAY Sl

o de Citroén, Ford y
VW Hcay. el 3rupo pilotado por Gui-
llermo (hijo) y Herndn Dietrich, es-
td centrado en la comercializacion
de Ford y de la firma alemana, pe-
ro dio el puntapi¢ con el relanza-

Nordewagen, participan en Auto-
milenio.

También en las filas de Volkswa-
gen, Maynard se ubica en el rop fi-
ve de los principales dealers y per-
tenece al concesionario D'Arc (Peu-
geot y Citrogn), del resarin
B

Centro Auto

nault, Peugeot y Citroén cuentan
con concesionarios propios. “La
operatoria en esas Lres marcas s
oficial, aunque también hay otras
en las que no se puede demostrar
ese sistema’, deslizaron en el mer-
cado. En el caso de Peugeot opera
con la firma Aupe en Cordoba y Ro-
sario; en Citroén la firma es Cham-
bord, con radio de influencia en
Martinez, y en Rmtﬂt através de

las 92.000 unidades del 2002, hoy
apuestan a que el mercado alcance
las 520.000 umdades apuntalandn

pro-
gesn que]astenmnales iniciaron ya
hace dos afios con nuevos nombra-
mientos, mientras que los conce-
sionarios acompafiaron con la aper-
tura de mds bocas de venta. “La rea-
lidad ha demostrado que para
vend.er mis no se mids




