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EN POCAS PALABRAS: GUILLERMO DIETRICH (H.), CONCESIONARIO

EN LA OFICINA

-3Qué expectativas tiene para el
resto del afio?

-Desde el 2003 se vende mds
de lo que se pronostica, Este afio
es en el que las estimaciones es-
tdn mds cerca de la realidad:
510.000'unidades, pero se puede
estar en 520.000. En el retail el
problema se da cuando sobran
los autos. Por precio se exportan
y siempre faltan, eso hace que los
concesionarios no nos estemos
matando. Antes por una guerra
de precios se vendia casi sin ren-
tabilidad, Desde el retail se estd
fuerte y la concentracidn hace
que el negocio esté fuerte.

-A pesar de la fortaleza, jhay
temas pendientes?

-Es el mejor momento, pero no
por eso ideal. Hay una estructura
impositiva asfixiante, Hoy, més alld
dela tasa de Ingresos Brutos, la es-
truetura no tiene logica con el mar-

gen.

—3Se llegard a las 700.000 uni-
dades en tres afins?

-Le veo probabilidad a las
700.000 en el 2011. El negocio del
aulo estd muy relacionado con la
macro ylas expectativas de la gen-
te. Soy optimista, pero no hay du-
das de que existen algunos nuba-
rrones como el incremento del
gasto y la energia, La clave es el
superivit fiscal. Todo indica que
el afio que viene continuari.

—3Cémo se encuentra el vincu-

lo con la terminal?

~Se observan buenas relaciones
enlas marcas que tenemos con si-
tuaciones diferentes. Hay una bue-
na relacidn y comunicacién con
las comisiones de concesionarios.
Cuando crecen las ventas de las
marcas, crecen también las exi-
gencias muy en linea con la ima-
gen globalizada y la tecnologia,
Responder a ello explica la con-
centracién porque no todos pue-
den responder.

-3Cdmo cerrard el afio para el
Grupo Dietrich?

—Lste afio vamos a crecer un 20%
en facturacidn, un 10% en unida-
des y un 30% en rentabilidad. Cre-
cemos en el negocio como con la
incorporacion de Seat ylaapertu-
radel rent-a-car y con algunas no-
vedades mas.
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